Branchenyt

Labotek Nordic ind
pa det danske marked

Salget af Laboteks periferiudstyr til plastproduktion er organiseret pa
en lidt anderledes made end for hovedparten af danske virksomheder.
Det er lagt i haenderne pa en selvstadig virksomhed, Labotek Nordic,
der nu overtager alt salg pa det danske marked, og som samtidig bade
flytter til storre lokaler og begynder samleproduktion af et amerikansk

transportband

Af Allan Malmberg

I stort set alle virksomheder af en vis
storrelse er der ikke sammenfald mel-
lem produktions- og salgsatdelingen.
Hos Labotek har man taget skridtet
tuldt ud og har lagt salget ud til en reel
selvsteendig  virksomhed. Labotek
Nordic hedder den, men den er langt
mere end blot en slags forleenget salgs-
afdeling.

-Viagerer helt pd markedsvilkar og be-
tragter Labotek som enhver anden le-
verander, forklarer Jonas Svensson, der
er direktor for Labotek Nordic, som er
placeret i Sydsverige.

Og det skal tages helt bogstaveligt, for
Labotek Nordic har ni andre agenturer
foruden Labotek. Salget er fordelt sale-
des, at kun omkring 40 procent af om-
setningen kommer fra salg af Labo-
tekprodukter. Der er ovenikebet agen-
turer indenfor blandt andet terring,
som ellers er blandt de omrider, hvor
Labotek traditionelt er meget staerk.
-Jeg kan forstd, at denne virksomheds-
struktur ikke er si udbredt i Danmark,
men béde i Sverige og i mange andre
europziske lande er den bade velkendt
og udbredst, siger Jonas Svensson, der
ser store fordele i ikke at skulle favori-
sere fx Labotek, nir de selger udstyr til
kunden.

-Vi kan rddgive ud fra, hvad kundens
behov er og pi den baggrund finde den

bedste losning, forklarer han.

Dansk salger
Mens Labotek er beliggende i Frede-

rikssund, har Labotek Nordic til huse i
den lille sydsvenske by Skurup, hvorfra
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Zoran Hristovski er Labotek Nordics danske selger. Virksombeden gir ind pa markedet

til august.

man dzkker hele Norden. Virksomhe-
den blev etableret tilbage i 2008, men
har de senere ar ikke solgt til det dan-
ske marked. Fra begyndelsen af august
bliver det anderledes. Her overtager
man alt salg, ikke med en svensk sel-
ger, men derimod en dansk.

-Det er bygget sidan op, at der er en
finsk szlger til det finske marked,
norsk til det norske - og naturligvis en
dansk til det danske marked, fortzeller
Zoran Hristovski, som fra august skal
std for det danske salg og dermed gore
paletten feerdig, for pa det tidspunkt vil

virksomheden dzkke Danmark, Sve-
rige, Norge, Finland og de baltiske
lande, og det er vigtigt.

Det svenske marked er ikke stort set
med internationale briller, men med
hele Norden og de baltiske lande kom-
mer man op over den kritiske masse,
som gor Labotek Nordic til en interes-
sant samarbejdspartner.

Mens der er ti agenturer, inklusive La-
botek, pa de andre nordiske markeder,
sd kan man ikke fa dem alle med pa det
danske. Her er andre agenturvirksom-
heder, der i dag sidder med nogle af
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Zoran Hristovski har et nyt agentur pi
paletten ~ amerikanske Dynacon, der er

transportbind opbygget i plastmoduler.

dem, men ellers vil salget til Danmark
blive en tro kopi af, hvordan det er or-
ganiseret i resten af Norden, hvor man
idag, samlet set, er den storste leveran-
der af periferiudstyr til plastprodukti-

on.

Vigtig service

Udover salget har Labotek Nordic ogsa
en serviceorganisation.

-Service er blevet en stadig vigtigere
salgsparameter, siger Jonas Svensson
og forklarer, at mens vigtigheden af en
god og stabil service stiger, si falder
lysten til at have de jobs. Ikke mindst
pa et marked som det svenske, hvor de
lange afstande gor, at man traditionelt
tager afsted mandag morgen og kom-
mer retur torsdag aften. Det arbejdsliv
er ikke si eftertragtet mere - og det
pavirker de fleste brancher.

Derfor er de gode og stabile servicetek-
nikere eftertragtet arbejdskraft i dag.
-I Danmark har man jo ikke de samme
afstande og lider derfor heller ikke un-
der de samme udfordringer, forklarer
han.

Mange pa markedet

Plastbranchen er stor og omfattende,
og derfor er der mange spillere pi ba-
nen for periferiudstyr. Hos Labotek
Nordic har man allieret sig med de
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sterste indenfor hvert segment, og man
tilbyder selv noget ganske unikt - ikke
bare indenfor plastbranchen, men fak-
tisk ogsa generelt indenfor industrien
som fzllesomrade.

-Vi har i flere ar kort med fem ars ga-
ranti - selv om vi salger til en produk-
tion, der foregir i degndrift. Det vil
sige, at vores produkter kan vaere i gang
i mange timer i lobet af de fem ar, pa-
peger Jonas Svensson, der ogsi erken-
der, at Labotek ikke er et lavprispro-
dukt.

Man har et ganske tet samarbejde med
den ostrigske gigant Engel, der er ne-
sten enerddende pa flere af de nordiske
markeder indenfor sprojtestobning.
-Isaer pa det finske marked er Engel
godt placeret. Her har de en meget
markant og stor markedsandel, mens
den er lavere pd blandt andet det sven-
ske og norske marked, siger Jonas
Svensson, der forklarer, at samarbejdet
med Engel ogsa bliver udvidet til at
gelde det danske marked.

Udvider og ansztter

I dag bor Labotek Nordic i en del af en
bygning, hvor der tidligere 14 en meget
stor producent af veerktejer til plastin-

dustrien. I dag har de 13 ansatte pri-
meert kontorlokaler og lidt lager/for-
sendelse, men det er for smit. Og det
bliver verre endnu, for virksomheden
har besluttet at udvide med bide salg
og samleproduktion af det amerikan-
ske transportbdnd Dynacon.
-Dynacons produkt er opbygget i
plastmoduler, si det er meget hurtigt
og enkelt at sammenseatte til den on-
skede lengde, stigningsgrad og bej-
ning. Ydermere er det meget enkelt at
skifte band, fx ved rengering, forklarer
Zoran Hristovski.

Produktionen bestar primeert i at klik-
ke transportbindene sammen, og det
kraever et lager af de forskellige modu-
ler. Det har man slet ikke plads til pa
den nuvarende adresse, hvor iser lager
og forsendelse lider under de relativt
smi forhold.

Derfor er man i gang med at flytte.
Ikke langt vaek. Man vil forblive i Sku-
rup, men fir langt sterre lager- og pro-
duktionsforhold, og der skal ogsd an-
seettes flere folk. De forste tiltag er sat
iverk, og man regner med at vere klar
nogenlunde samtidig med, at Zoran
Hristovski overtager det danske mar-

ked.

Zoran Hristovski, Labotek Nordics danske selger, og virksombedens direktor, Jonas
Svensson, ser frem til august, hvor man tager fat pd det danske marked.



